
Impact Business Model	 AMBITIE
	 Challenge
Welke uitdaging help je oplossen?

Grit
Welke lange termijn doelen wil je bereiken?

Strategie
Op welke manier blijf je innovatief/relevant

www.grit-academy.nu  •  www.ilife.nu  •  Info@ilife.nu

Challenge
the status quo
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	 VERDIENMODEL
	 Klantprofiel
Wie is je ideale klant?

Aanbod
Welke producten, diensten of activiteiten bied je aan?

Prijsstrategie
Welke prijsstrategie past bij je bedrijfswaarden?

	 BRANDING
	 Klantreis
Op welke manier zorg je voor een optimale beleving van je bedrijf?

Storytelling
Wat is het verhaal van je bedrijf?

Ambassadeurscommunity
Hoe zorg je voor een sterke binding met je klanten?

	 WAARDEN
	 Persoonlijke waarden
Wat zijn je persoonlijke waarden?

Waarden van klant
Welke waarden van de klant ondersteunen jouw waarden?

Bedrijfswaarden
Welke waarden wil je als bedrijf centraal zetten?

	 BETEKENIS
	 Missie
Waarom bestaat jouw bedrijf?

Visie
Wat wil je bereiken met je bedrijf in de toekomst?

Impact
Welke positieve impact maakt je bedrijf?
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